
Szukamy ludzi z głową!

Manager ds. Sprzedaży (branża
suplementów)

Włoszczowa, świętokrzyskie | Kontrakt

Do twoich obowiązków należeć będzie;
Pozyskiwanie nowych klientów na rynkach zagranicznych (Europa, kraje arabskie i
inne regiony);
Nawiązywanie i utrzymywanie relacji z firmami zainteresowanymi produkcją
kontraktową suplementów;
Prowadzenie negocjacji i ustalanie warunków współpracy;
Współpraca z zespołem R&amp;D i działem produkcji w zakresie dopasowania
oferty do potrzeb klienta;
Planowanie i realizacja strategii sprzedażowej;
Udział w branżowych targach i wydarzeniach biznesowych;
Samodzielna organizacja pracy i rozwój sprzedaż.

Zgłoś się do nas, jeśli;
Masz doświadczenie w sprzedaży na rynkach zagranicznych - mile widziana branża
suplementów, spożywcza, medyczna lub pokrewna;
Swobodnie posługujesz się językiem angielskim (min. B2) - znajomość dodatkowego
języka (np. włoskiego, francuskiego, hiszpańskiego) będzie dużym atutem;
Masz doświadczenie w negocjacjach i budowaniu długofalowych relacji
biznesowych;
Rozumiesz wymagania rynków międzynarodowych i potrafisz dostosować ofertę do
potrzeb klientów.

Wybranym kandydatom zaoferujemy;
Współpracę w ramach Kontraktu B2B;
Pracę zdalną;
Pokrycie kosztów paliwa na spotkania biznesowe;
Możliwość udziału w międzynarodowych targach i konferencjach.
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